ENAIP IL PIU GRANDE ENTE DI FORMAZIONE ey o, @ B3
PROFESSIONALE IN LOMBARDIA

B 24 sedi, presenti in tutte le province lombardé) oltre 5000 studenti
trail4 eil9 anni.

B Oltre 50 anni di esperienza nella formazione e nellinserimento
al lavoro.

| nostri docenti di laboratorio sono professionisti che lavorano nelle
aziende del territorio, con le quali progettiamo i pereorsi formativi.

Didattica laboratoriale: si impara facendo all'interno di laboratori
attrezzati e moderni e durante i tirocini.

90% di successo formativo/lavorativo-a un anno dalla conclusione
degli studi per gli studenti Enaip Lombanrdia.

I nostri coordinatori, tutor e docenti: la miglior garanzia di vivere
un’esperienza scolastica positiva, inclusiva e su misura per te.

CORSI DI FORMAZIONE PROFESSIONALE
Triennio e quarta annualita

B Operatore ai servizi di vendita
Per aspiranti sales assistant, dai 14 ai 17 anni.

Questo corso insegna a vendere con professionalita,
cortesia e competenza. Nella grande piazza, reale e virtuale,
dove si affacciano attivita commerciali di ogni tipo,

saper gestire il cliente, le vetrine reali e virtuali,

ma anche la contabilita del negozio.
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STAGE ALl '
Attraverso 'h'//X//l’ s Enaip organizza stagea

TRINITY

editati penr la Certificazione di lingua inglese rilasciata
da Trinity College London: www.trinitycollege.com

DIDATTICA DIGITALE

A tutte le persone iscritte viene abilitata gratuitamente la licenza personale
Microsoft Office 365 con in relativi strumenti di apprendimento inclusi.

QUALTAGA PROFESSIONALE RICONOSCIUTA
E SPENDIBILE A LIVELLO NAZIONALE E COMUNITARIO.

Avrai diversi sbocchi professionali nei negozi di ogni tipo cosi come in catene
organizzate, in centri commerciali e ovunque ci sia un prodotto da vendere. Grazie
alla preparazione orientata al digitale, potrai occuparti anche della vendita online di
prodotti e servizi, gestendo vetrine reali e virtuali e la conversazione conil cliente.

Organizzazione e funzionamento del punto vendita.

Attivita di vendita e assistenza post vendita.

Amministrazione e contabilita.

Programmazione delle attivita di marketing del punto vendita.

Monitoraggio degli stock, della rotazione delle scorte e del flusso delle merci.




